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LAHOTANNUA

Kypcvm ce gpoxycupa vpxy busnec u mvpeoscKku npecosopu ¢ mexuwume oO1Acmuy Ha CNOpa3yMeHus, Ko-
MYHUKAYUOHHU cmpameuu u 0owu yeau. Kypcom nodzomes cmydenmume 0a usnon3eam cmpamezuu 3d
doeosapsine, 3a 0a NOOVOPSIM C80s1 OU3HEC YCNEX HA e6PONEUCKO U C8emosHO HuEo. Kamo eghexmuenu npe-
eosapsiu, cmyoeHmume mpsioea 0a npuOOOUSM 3HAHUSL U YMEHUsL 0d AHAAUIUPAT MBbPEOSCKU NPOoOIeM U
0a onpedenam unmepecume na éciaka cmpana 6 npecosopume Ha CTO. Cneo 3asvpuieane na Kypca, cmy-
Odenmume cied8a 0a Mo2am O0d AHATUZUPAT KPUMUYHO PATUYHUME MbP2OECKU NOJUMUKL, 0d OYeHA8am
BbL3MONCHOCTIUME 30 NOJUMUYECKO U MBP2OBCKO 00208apsHe, 0d 0a8am NOOX00SAulU peuleHus u npeno-
povku. Kypcom yenu da pazeue zparcoancka u npeonpuemauecka KOMREMEeHMHOCMU V CHyOeHmume
KAmo 2panscOanckama KOMRemeHyusi cnomaza 3a pazoupane Ha NpagHume U COYUAIHO-UKOHOMUYECKU
egexmu om mvp2oscKUme npecosopu, d NPeonpuemMaieckama KOMnemenHyus e Heobxoouma 4acm om pas-
wupasane yMeHuama 3a 600eHe Ha MbPeo8CKa OUNIOMAYUSL NPU PATUYHU PAGHULYA HA NPE20BOPIL.

INLTEMATHUYHO CBABPKAHHUE

No.
1o HAUMEHOBAHUWE HA TEMUTE U IOATEMHUTE BPOM YACOBE
pen
JI C3 Jy
TEMA 1. OCHOBU HA TBPTOBCKHUTE NPEI'OBOPHU 5 5
1.1. OmnpeenenHne 3a ThPrOBCKU MIPETOBOPU
12 Omnpenenenue 3a THProBeka AUIUIOMAIINS K MEKIYHAPOJHH THP-
TOBCKH CIIOpa3yMEHHUSI
TEMA 2. ITPOHEC HA TEOIIEHTPUYHU THPI'OBCKHA 5 5
MNPETOBOPH
2.1. | Ponst Ha MeXIyHApOAHATA THPTOBHSI
PaBHuIIa HA IPErOBOPU: TEXHOJIOTHYEH TpaHchep, ppaHyai3uHT,
2.2. | ciopa3yMeHHs 3a ChbBMECTHO MPOU3BOJICTBO, CIMBAHUS, ChBMEC-
THY NPEIPUSITHS
TEMA 3. KOMYHUKALMOHHHU CTPATEI'NA B
TBPIOBCKHUTE INPEI'OBOPU. KOPC-KYJITYPHHU 5 5

YMEHUSA
3.1. | Crpareruu Ha mperoBapsiHe
3.2. | Ctun Ha TBPTOBCKOTO JIOTOBApsIHE
TEMA 4. PASBBUTHUE HA THPI'OBCKH IIOJUTHUKH 5 5
4.1. | Pomns Ha mpaBUTENCTBO U OM3HEC
4.2. | Pons na HITO
TEMA 5. POJISI HA CTO 5 8]
5.1. | OrTATT no CTO
5.2. | YpexgaHe Ha THPTOBCKH CIOPOBE
Criopa3zymMeHue 3a CBOOOAHA THProBus, CIIOpa3yMeHHe 3a Peruo-

53. HaJlHa ThPIrOBHsl, TPAHC-TUXOOKEAHCKO MAPTHBOPCTBO
TEMA 6. TbPT'OBCKA IIOJIMTUKA U ITIOJIUMTHYECKO 5 5
JAOT'OBAPSHE

6.1. | JloOuzpM

6.2. | TeproBcku KOHMIVKTH ¥ BOHHU

(0113110 30 30
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I1II. @OPMH HA KOHTPOJI

ml)\ls;m BUJI U ®OPMA HA KOHTPOJIA bpoii | UA3 u.

1. CeMecTpHAJIHO OLIEHSIBAHE

1.1. |KypcoB npoekr 1 20

1.2. |Kazyc 1 20

1.3. |IlpesenTanus 1 20
001110 32 ceMeCTPHAIHOTO OlleHsIBaHe: 3 60

2. CecHiiHO OLICHSIBaHe

2.1. |Hzmour 1 30

001110 32 CECHITHOTO OlleHSIBAHE: 1 30

O61110 32 BcMYKH GOpMH HA KOHTPOJI: 4 90
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