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LAHOTANNUA

Kypcvm no nemcku e3ux uma 3a yen oa 0opassue oduama e3uxk08a KOMREMEeHmMHOCI HA CHY-
Odenmume U NOZHAHUAMA UM NO Cheyuanuzupanus eux. Ha snumanuemo na cmyodenmume ce npediazam
PAazHo0OpaznHu memu u agmeHmuyHy mexcmose. [Ipaxmuueckume Kazycu uzepancoam e3uxko8u ymenus
npu cumyaupanu cumyayuu. Mooyrem dasa na obyuaemume u UHMePKYImMypHa uHgopmayus 3a 6usHec
npakmuxume 8 Hemcroesuxogume cmpanu. Ob6vbpHAMO e GHUMAHUE KAKMO HA NPOPDECUOHATHAMA KOMY-
HUKAMUBHOCH, MAKA U HA PA36UIMUEnO HA HeoOXooumume 3a CMyOeHmume 8 aKadeMuina cpeoa yme-
Hus. Braouenu ca paznoobpasnu nooxoosiuu ynpasiCHeHus: 3a YCE0a8ane U 3amebpaicodasane Ha cneyua-
ausUpanume u 0owu e3uKkosu no3uanus. Mooyrem nabnsiea u Ha MeHCOYKYIMYPHUME PAs3iuyusl 8 0eno-

eama KOMYyHUKayusl.

IN.TEMATHYHO CBABPKAHHUE

No.
no HAUMEHOBAHUE HA TEMUTE U TIOATEMUTE BPOI YACOBE
pen
J C3 Jy
Tema 1. Vertrige und Verhandlungen
1.1 | AuBenhandelsvertrag. Vertragsrecht und Vertragsgestaltung 12
1.2 | Eine Auftragsabwicklung erldutern
1.3 | Uber Verkaufs-, Liefer- und Zahlungsbedingungen verhandeln
1.4 | Redemittel zu Verhandlungen
1.4 | Rollenspiele
Tema 2. Neue Markte erschlief3en 4
2.1 | Strategien erldutern und werten
2.2 | Aualandsvertretung
2.3 | Kooperationsformen
Tema 3. Europaische Integration und Globalisierung 4
3.1 | Der Prozess der europdischen Integration
3.2 | Européischer Binnenmarkt und seine Wettbewerbsordnung
3.3 | Weltwirtschaft und Welthandelsordnung
3.4 | Chancen und Risiken der Globalisierung
Tema 4 Institutionen und Instrumente der internationalen 2
Handelspolitik
4.1 | Regulative MalRnahmen
4.2 | Liberalisierung und internationale Integration
4.3 | Rolle der Welthandelsorganisation
Tema 5. Strukturen der internationalen Wéahrungs- und Finanzpolitik 2
5.1 | Devisenmérkte, Wechselkurse und Wahrungssysteme
5.2 | Wertpapiergeschéfte
5.3 | Die Weltbank und der internationale Wahrungsfonds
Tema 6. Interkulturelle Kommunikation 4
6.1 | Verhandeln mit Geschéftspartern aus anderen Kulturen.
6.2 Interkultqrellg Missverstandnisse in der beruflichen
Kommunikation

6.3 | Korpersprache und Kommunikation

O6mmo: 30




I11. @OPMMH HA KOHTPOJI:

ml)\lgén BUJ U ®OPMA HA KOHTPOJIA Bpoit | UA3 u.
1. CemecTpuajeH (TeKyl) KOHTPOJI
1.1. | Tect (c OTBOpEHH, 3aTBOPEHH WJIM CMECEHHU BBIIPOCH) 2 30
1.2. |IlpesenTanus 1 10
1.3. | PoneBu urpn 1 20
1.4,
Q0110 32 ceMeCcTpUAJIeH KOHTPOJI: 4 60
2. CecueH (KpaeH) KOHTPOJ
2.1. |U3nut (Tecr)
OO0 32 cecHeH KOHTPOJI:
O0mo 32 Bcuuky GopMH Ha KOHTPOJI: 4 60
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